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Forbattrad tillvaxt och viktiga affarer inom vertikalerna
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TREDJE KVARTALET 2025

« Nettoomsattningen uppgick till 175,1 MSEK (158,1) vilket innebar en nettoomsattningstillvaxt om 11 %. Justerat for
valutaeffekter var nettoomsattningstillvaxten 12 %

. Aterkommande intakter uppgick till 126,5 MSEK (111,6) vilket innebar en tillvixt om 13 %

. Arsnormaliserat varde av de terkommande intdkterna uppgick vid utgdngen av kvartalet till 510,8 MSEK (454,1),
vilket innebar en ARR-tillvaxt om 13 %

. EBITA uppgick till 43,7 MSEK (39,3) vilket innebar en EBITA-marginal om 25 % (25)

. Justerad EBITA-marginal uppgick till 25 % (25)

. Rorelseresultat, EBIT, uppgick till 34,6 MSEK (32,7)

. Kassafléde fran den I6pande verksamheten uppgick till 27,4 MSEK (44,5)

« Resultat efter skatt uppgick till 25,4 MSEK (21,4)

« Resultat per aktie, fére utspadning, uppgick till 1,91 kr (1,61) och efter utspadning till 1,90 kr (1,60)

JANUARI - SEPTEMBER 2025 (PERIODEN)

« Nettoomsattningen uppgick till 546,3 MSEK (501,8) vilket innebar en nettoomsattningstillvaxt om 9 %. Justerat fér
valutakurseffekter var nettoomsattningstillvaxten 10 %

. Aterkommande intakter uppgick till 373,2 MSEK (327,9) vilket innebar en tillvixt om 14 %

« EBITA uppgick till 133,7 MSEK (124,2) vilket innebar en EBITA-marginal om 24 % (25)

. Justerad EBITA-marginal uppgick till 25 % (25)

. Rorelseresultat, EBIT, uppgick till 106,1 MSEK (96,4)

. Kassafléde fran den I6pande verksamheten uppgick till 129,7 MSEK (136,4)

- Resultat efter skatt uppgick till 79,7 MSEK (65,3)

« Resultat per aktie, fore utspadning, uppgick till 5,98 kr (4,91) och efter utspadning till 5,95 kr (4,86)

Vd:s kommentarer: Forbattrad tillvaxt och viktiga affarer inom vertikalerna

Med ett bra tryck i nyforsaljningen och ett verksamhetskritiskt erbjudande fortsatter vi att vinna flera viktiga
afférer inom vara vertikaler - inte minst pa den tyska energimarknaden. | kombination med en é6kad aktivitet
bland befintliga kunder leder detta till en férbattrad omsattningstillvaxt om 11 % i kvartalet och vara
aterkommande mjukvaruintidkter (ARR) vaxer stabilt med 13 %. Lénsamheten &r fortsatt god med en EBITA-
marginal om 25 %.

Stark slutspurt och successiv forflyttning mot 6kad ARR

Marknadsklimatet ar fortsatt utmanande givet omvarldslaget men trots detta far vi efter semesterperioden upp ett riktigt
bra tryck i saljaktiviteterna och avslutar kvartalet med att vdalkomna flera viktiga kunder. Samtidigt fortsatter vi den
Iangsiktiga foérflyttningen i var affar. Effektivare mjukvara gér att anpassningar, integrationer och arbetsfléden kan byggas
allt snabbare, vilket successivt minskar andelen Expert Services och starker vara dterkommande mjukvaruintakter (ARR).
Med en 6kad anvandning av Al, bade i vara produkter och interna processer, ser vi dessutom stora effektivitetsvinster, vilket
skapar ytterligare méjligheter att leverera mer kundvarde pa kortare tid. Nar vi i augusti valkomnar trettiofem nya
medarbetare ar det darfér med 6kad tyngdpunkt pa séljsidan - en offensiv satsning déar vi fortsatter bygga for framtida
tillvaxt och 6kade marginaler.

Genombrott i Tyskland och positivt momentum i vertikalerna

For var huvudprodukt Lime CRM fortsatter den vertikala strategin att leda till framgangar med fokus pa bolag inom energi-,
fastighets-, partihandels- och medlemssektorn. Vart erbjudande till nordiska energibolag star sig starkt i konkurrensen aven
i Tyskland, dar bade de enskilda affarerna och marknaden ar betydligt storre an i Norden. Efter forra kvartalets framgangar
med flera genombrottsaffarer, vinner vi nu UZ Mainfranken - en rekordaffar sett till storleken. Inom samma vertikal
valkomnar vi dven nya kunder i bdde Norge och Sverige med R-nett AS samt Sérmland Vatten och Avfall AB. Bland
medlemsorganisationer, en viktig vertikal p& den danska marknaden, kan vi med stolthet vidlkomna Dansk Erhverv samt
Muskelsvindfonden. | samma segment blir dven svenska Vardférbundet kunder.



Ett tydligt exempel pa var vertikala férankring ar Kraftsamlingen, vart arliga kundevent inom energisektorn sedan 2008,
som i ar samlade 6ver tva hundra deltagare for erfarenhetsdelning och inspiration kring branschens utveckling. Var styrka
ligger i att kombinera den har typen av relationsstarkande kunskapsdelning med verksamhetskritiska tjanster, sdsom
foretagsspecifika arbetsfléden, integrationer och branschanpassad Al-funktionalitet.

Starkare kundvarde for okad tillvaxt

Aven i vara 6vriga plattformar fortsatter vi att stirka kundvérdet under kvartalet. | Lime Connect lanserar vi nu en ny Al
tjanst som ger anvandarna snabbare svar, smartare assistans och en mer intuitiv upplevelse - och de forsta
kundreaktionerna ar mycket positiva. Lanseringen under hésten blir en viktig milstolpe for att starka konkurrenskraften
gentemot bade nya och befintliga kunder. | Lime Go bedriver vi strategiska initiativ for att vinna allt fler affarer med stérre
kunder, som far ut mer affarskritiska varden och darmed blir Idngsiktiga. Med badde Go och Connect rér vi oss i ratt riktning
men jag ar fortsatt inte n6jd med resultatet och ser stor férbattringspotential.

Lime Sportadmin inleder hésten starkt med nya affarer i bade Sverige och Nederlanderna. Samtidigt &r vi i full gdng med att
utveckla nya funktioner, sdsom fritidskortet och férbattrad plan- och matchbokning, vilket ytterligare
starker vart erbjudande fér bade bredd- och elitféreningar.

Pa ratt viag mot en stirkt affar

Vi summerar det tredje kvartalet med manga fina affarer, en ndgot 6kad investeringsvilja bland befintliga kunder och en
fortsatt forflyttning mot aterkommande intakter - ett tempo vi tar med oss in i nasta kvartal. Med en konkurrenskraftig
mjukvara, stark vertikal expertis och nara kundrelationer fortsatter vi att bygga var langsiktigt Idnsamma tillvaxt.

Nu avslutar vi 2025 pa béasta satt!

Nils Olsson
Vd & koncernchef, Lime Technologies

Las hela rapporten i bifogad PDF

Inbjudan till webcast for presentation av Lime Technologies

kvartalsrapport

Idag den 21 oktober 2025, kl. 09:30, halsas analytiker, investerare, media och évriga intresserade valkomna att delta i
en webcast dar Limes vd och koncernchef Nils Olsson, och CFO Anders Hofvander, kommenterar den publicerade rapporten
och svarar pa fragor. Presentationen kommer att hallas pa engelska.

Presentationsmaterialet finns tillgangligt pa Limes hemsida for investerare.

Lank till webcasten finner ni har.

Legal disclaimer

Denna information utgjorde innan offentliggérandet insiderinformation. Informationen &r sddan som Lime Technologies AB
(publ) ar skyldigt att offentliggdéra enligt EU:s férordning om marknadsmissbruk. Informationen lamnades, genom némnda
kontaktpersoners forsorg, for offentliggérande den 21 oktober 2025 kl. 07:50 CET.

Kontakter

« Anders Hofvander, CFO, Lime Technologies AB (publ), +46734384007, anders.hofvander@lime.tech
« Jennie Everhed, Head of Communications & Investor Relations, +46 (0)720 80 31 01, jennie.everhed@lime.tech
« Nils Olsson, CEO, +46 (0)736 44 48 55, nils.olsson@lime.tech

Om Lime Technologies AB (publ)

Lime hjalper foretag att bli battre pd kundvard. Bolaget utvecklar och séljer digitala produkter for utveckling och hantering
av kundrelationer. Lime grundades 1990 och har éver 500 anstallda pa kontoren i Lund, Stockholm, Géteborg, Malmé, Oslo,
Képenhamn, Utrecht, Assen, Kéln, Helsingfors och Krakow. Bland kunderna finns allt fran sma féretag till stora
organisationer. www.lime-technologies.com
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