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Vertikalisering & 6kade mjukvaruintiakter driver var lonsamma
tillvaxt: Bokslutskommunikeé, januari - december 2025
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Fjarde kvartalet 2025

« Nettoomsattningen 6kar till 193,5 MSEK (183,9) vilket innebar en nettoomsattningstillvaxt om 5 %. Justerat for
valutaeffekter var nettoomsattningstillvaxten 7 %

« Mjukvaruintakterna okar till 127,9 MSEK (116,7) vilket innebar en mjukvarutillvaxt om 10 %

. Aterkommande intakter ékar till 127,9 MSEK (117,0) vilket innebér en tillvaxt om 9 %

. Arsnormaliserat varde av de terkommande intdkterna uppgar vid utgdngen av kvartalet till 519,1 MSEK (483,1),
vilket innebar en ARR-tillvaxt om 7 %. Justerat for valutaeffekter var ARR-tillvaxten 10 %

. EBITA Okar till 49,0 MSEK (47,1) vilket innebar en EBITA-marginal om 25 % (26)

. Jamforelsestérande poster uppgick till 0,0 MSEK (-0,4) och inkluderar dels sanktionsavgifter mot Sportadmin med
tillhérande kostnader om 6,5 MSEK samt omvardering av tillaggskdpeskilling avseende Sportadmin om 6,6 MSEK

« Justerad EBITA-marginal uppgick till 25 % (26)

- Rorelseresultat, EBIT, dkar till 39,9 MSEK (37,9)

. Kassafléde fran den ldpande verksamheten uppgick till 57,3 MSEK (60,1)

« Resultat efter skatt dkar till 32,0 MSEK (24,1)

« Resultat per aktie, fére utspadning, ékar till 2,40 kr (1,82) och efter utspadning till 2,39 kr (1,80)

Januari - december 2025

« Nettoomsattningen okar till 739,8 MSEK (685,7) vilket innebar en nettoomsattningstillvaxt om 8 %. Justerat for
valutakurseffekter var nettoomsattningstillvaxten 9 %

« Mjukvaruintakterna okar till 501,0 MSEK (444,5) vilket innebar en mjukvarutillvaxt om 13 %

. Aterkommande intékter 6kar till 501,0 MSEK (445,0) vilket innebér en tillviaxt om 13 %

« EBITA 6kar till 182,7 MSEK (171,3) vilket innebar en EBITA-marginal om 25 % (25)

« Jamforelsestérande poster uppgick till -2,2 MSEK (-0,6) framst relaterade sanktionsavgifter mot Sportadmin med
tillhérande kostnader samt omvardering av tillaggskdpeskilling avseende Sportadmin

« Justerad EBITA-marginal uppgick till 25 % (25)

« Rorelseresultat, EBIT, dkar till 146,0 MSEK (134,3)

. Kassafléde frén den lopande verksamheten uppgick till 187,0 MSEK (196,5)

« Resultat efter skatt 6kar till 111,7 MSEK (89,4)

- Resultat per aktie, fore utspadning, okar till 8,40 kr (6,73) och efter utspadning till 8,35 kr (6,66)

. Styrelsen foreslar stamman en utdelning om 4,50 (4,00) kr per aktie, férdelat vid tva tillfallen under aret - maj och
november

Vd:s kommentarer:

Vertikalisering och 6kade mjukvaruintakter driver var Ilonsamma tillvaxt
Vi fortsatter vinna mark inom vara vertikaler, sérskilt energi och fastighet. Under kvartalet kombinerar vi
flera viktiga affirer med ett strategiskt férvarv i Tyskland. Fokus ligger nu pa att starka vara affairsomraden
och accelerera mjukvarutillvixten, som uppgar till 10 % i kvartalet och 13 % pa helaret. Med 25 %
EBITA-marginal, bade for kvartalet och helaret 2025, fortsatter vi att leverera god lIénsamhet. Styrelsen
foreslar darfér en 6kad utdelning till 4,50 SEK per aktie, motsvarande 60 MSEK.

VERTIKALISERING & Al DRIVER AFFARSKRITISKT VARDE FOR VARA KUNDER
Kundernas behov férandras snabbt. De vill ha verktyg som bara funkar - som effektiviserar vardagen med smart teknik
och Al, anpassade efter verksamheten snarare an generiska standardprodukter. Det ar forutsattningar som passar oss val.



Med var karnprodukt Lime CRM lyckas vi som bast nar vi forenklar och automatiserar affarskritiska processer inom vara
huvudvertikaler - energi, fastighet, medlem och partihandel. | Tyskland fortsatter vi aven detta kvartal vinna flera nya
kunder inom energi, daribland Igony Fernwarme och Stadtwerke Langenfeld. Vi genomfor aven ett mindre strategiskt forvarv
av en portallésning med etablerad kundbas. Lésningen férenklar den komplexa processen kring nyanslutningar till olika nat
och starker var position ytterligare, bade mot nya och befintliga kunder. | fastighetssegmentet fortsatter vi véxa med kunder
som Heimstaden och Catena, och fordjupar vart erbjudande via ett partnersamarbete inom fakturering. Darmed levererar vi
ett fastighetssystem som féljer hela affarsflédet.

Dar manga ser Al som ett hot mot etablerade mjukvarulésningar, ser vi var stérsta méjlighet. Med Al kan vi snabbare
leverera battre I6sningar som &r integrerade i kundernas affarsprocesser, tranade pa deras data och anpassade efter deras
bransch. Kombinerat med var lokala narhet, djupa branschkunskap och framgangsrika serviceorganisation har vi alla
forutsattningar att bli den sjalvklara Al-partnern for vara kunder. Vi lanserar |6pande nya Al-funktioner som méts av
rekordintresse. Med intelligenta agenter i Lime CRM, en fornyad Al-plattform fér kunddialog i Lime Connect och
saljstédjande funktioner i Lime Go kan kunderna pa ett enkelt satt arbeta smartare och effektivare i sina befintliga
processer.

FORTSATTA INVESTERINGAR | LANGSIKTIG TILLVAXT

Marknaden fortsatter att utmana, men vi ser tecken pa att investeringsviljan férsiktigt dkar. Under det fjarde kvartalet
valkomnar vi flera nya kunder, inte bara inom energi och fastighet, utan i samtliga affarsomraden -

daribland Bollnas kommun, Wexman, Falkenbergs FF och Enpal, den sisthamnda en historiskt stor affar fér Lime Connect. Vi
fortsatter bygga Lime for langsiktig, 16nsam tillvaxt och i januari valkomnar vi ndrmare fyrtio nya medarbetare med fokus pa
ett annu starkare saljteam - inte minst i Tyskland.

TYDLIGA MANDAT & FORNYAT LEDARSKAP HJALPER 0SS ACCELERERA

Vi har en fantastisk grund att bygga vidare pa: bevisat starka affarsmodeller, flera intdktstrommar och en vinnande kultur -
men vi kan battre. For att std starkare framat fértydligar vi nu mandat och tillvaxtagenda i varje affarsomrade. Vissa
affarsomraden ska vaxa snabbare medan andra ska driva hégre marginal, men alla ska bidra till helheten och skapa varde
for bade kunder och Lime som grupp.

| Lime CRM ar produkterbjudandet starkare &n nagonsin och beldggningen inom Expert Services forbattras. Fokus ligger pa
fortsatt forflyttning mot ékade dterkommande mjukvaruintakter (ARR) i férhallande till konsultintakter - en utveckling som
successivt ska starka var Idnsamhet. Vi star starkt positionerade och kan sticka ut med effektiv leverans av b&dde mjukvara
och expertis.

Med en ny affarsomrddeschef pa plats och ett starkt fokus pa forsaljning och kundndjdhet ar Lime Go val rustat for att
aterta fart under aret. Vi ser fortfarande effekten av utflédet fran vara tidigare kundsegment, men den nya malgruppen som
bestar av stérre kunder visar tydligt hdgre lojalitet och anvandning av produkten.

For Lime Connect blir hdstens varumarkesbyte fran Userlike till Lime Connect ett strategiskt steg mot ett tydligare och mer
enhetligt erbjudande. Synligheten i digitala kanaler paverkas tillfalligt, vilket drabbar forsaljningen, men i slutet av kvartalet
ser vi hur kdnnedomen 6kar och vart nylanserade Al-erbjudande borjar ge effekt.

Under 2025 lagger teamet i Lime Sportadmin enormt mycket kraft pé att stétta vara kunder och vidareutveckla produkten
i kdlvattnet av cyberattacken utférd av ett kvalificerat kriminellt natverk -insatser som tillfalligt paverkar fokuset pa
nyférsaljning men ar ovarderliga for kundlojaliteten. Integritetsskyddsmyndighetens (IMY) granskning till féljd av attacken
resulterar i sanktioner om 6 MSEK. Vi delar inte IMYs slutsatser men ar 6dmjuka infér det som skett och tar med oss manga
lardomar. Nu star vi redo for nasta tillvaxtfas med en ny affarsomrddeschef, en moderniserad 16sning och tydlig satsning

pa tillvéxt, inte minst p& var nya marknad, Nederldnderna.

REDO FOR NASTA TILLVAXTFAS

Jag ar oerhért stolt och taggad 6ver att f& leda Lime pé néasta resa. Vi har alla férutsattningar: produkter som léser riktiga
problem, en snabbrérlig verksamhet och fantastiska medarbetare som brinner for att leverera varde. Jag vill vidareutveckla
det. Med en mer decentraliserad organisation, tydligt fokus pa aterkommande intakter, en bevisad vertikalstrategi och en
aktiv férvarvsagenda tar vi Lime till nasta niva - med kunderna i centrum och tillvéxt i varje led.

Nu kor vi!

Tommas Davoust
Vd & koncernchef, Lime Technologies

Las hela rapporten i bifogad PDF



Inbjudan till webcast for presentation av Lime Technologies

bokslutskommuniké

Idag den 12 februari, kl. 09:30, halsas analytiker, investerare, media och évriga intresserade valkomna att delta i en
webcast dar Limes vd och koncernchef Tommas Davoust, och CFO Anders Hofvander, kommenterar den publicerade
rapporten och svarar pa frégor. Presentationen kommer att hallas p& engelska.

Presentationsmaterialet finns tillgédngligt pa Limes hemsida for investerare.

Lank till webcasten finner ni har.

Legal disclaimer

Denna information utgjorde innan offentliggérandet insiderinformation. Informationen &r sddan som Lime Technologies AB
(publ) ar skyldigt att offentliggéra enligt EU:s férordning om marknadsmissbruk. Informationen lamnades, genom némnda
kontaktpersoners forsorg, for offentliggérande den 12 februari 2026, kl. 07:50.

Kontakter

« Anders Hofvander, CFO, Lime Technologies AB (publ), +46734384007, anders.hofvander@lime.tech
« Jennie Everhed, Head of Communications & Investor Relations, +46 (0)720 80 31 01, jennie.everhed@lime.tech
« Tommas Davoust, Vd och koncernchef, +46 (0)73 991 62 12, tommas.davoust@lime.tech

Om Lime Technologies AB (publ)

Lime hjalper féretag att bli battre pa kundvard. Bolaget utvecklar och séljer digitala produkter for utveckling och hantering
av kundrelationer. Lime grundades 1990 och har éver 500 anstallda pa kontoren i Lund, Stockholm, Géteborg, Malmé, Oslo,
Képenhamn, Utrecht, Assen, Kéln, Helsingfors och Krakow. Bland kunderna finns allt fran sma féretag till stora
organisationer. www.lime-technologies.com
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