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Tredje kvartalet 2026

¢ Nettoomsattningen 6kade till 194,2 MSEK (175,1) vilket innebar en nettoomsattningstillvaxt om 11 %

e Organisk nettoomsattningstillvaxt uppgick till 10 %

e Aterkommande intakter 6kade till 139,3 MSEK (126,5) vilket innebdr en tillvaxt om 10 %

* Arsnormaliserat varde av de dterkommande intakterna uppgick vid utgangen av kvartalet till 564,8 MSEK (510,8), vilket innebéar
en ARR-tillvaxt om 11 %. Justerat for valutaeffekter uppgick ARR-tillvaxten till 9 %

e EBITA 6kade med 17% till 51,0 MSEK (43,7), motsvarande en EBITA-marginal om 26 % (25)

e Justerad EBITA 6kade till 51,0 MSEK (43,7), motsvarande en justerad EBITA-marginal om 26 % (25)

e Kassaflode fran den Iopande verksamheten uppgick till 32,6 MSEK (27,4)

e Resultat efter skatt 6kade till 28,5 MSEK (25,4)

e Resultat per aktie, fore utspadning, dkade till 2,14 kr (1,91) och efter utspadning till 2,14 kr (1,90)

Januari - September 2026 (perioden)

¢ Nettoomsattningen 6kade till 599,3 MSEK (546,3) vilket innebar en nettoomsattningstillvaxt om 10 %
e Organisk nettoomsattningstillvaxt uppgick till 10 %

o Aterkommande intdkter 6kade till 408,0 MSEK (373,2) vilket innebéar en tillvéxt om 9 %

e EBITA dkade med 15 % till 153,1 MSEK (133,7) motsvarande en EBITA-marginal om 26 % (24)

e Justerad EBITA 6kade till 153,1 MSEK (135,9) motsvarande en justerad EBITA-marginal om 26 % (25)
e Kassaflode fran den I6pande verksamheten uppgick till 140,5 MSEK (129,7)

e Resultat efter skatt okade till 90,8 MSEK (79,7)

e Resultat per aktie, fore utspadning, 6kade till 6,81 kr (5,98) och efter utspadning till 6,81 kr (5,95)

Vd:s kommentar:
Annu ett kvartal med lIonsam tillvaxt

Vi fortsatter att stiarka var position som Europas heltiackande partner for affarskritiska kundprocesser i en omvarld praglad
av snabba rérelser. De aterkommande mjukvaruintakterna, ARR, vaxer med 11 %, och EBITA-marginalen 6kar i kvartalet till
26 %. Tillvaxten for nettoomsattningen uppgar till 11 %.

De stora trenderna med ultrasnabb utveckling inom Al och ett skakigt geopolitiskt lage fortsatter att dominera omvarlden. P3 Al-sidan
innebér de senaste sprakmodellerna annu ett markant sprang i formaga, och precis som vid tidigare uppgraderingar tar vi snabbt in
dem i var mjukvaruutveckling for att ge kunderna konkret varde. Marknadslaget ar relativt oférandrat i relation till tidigare kvartal,
med avvaktande kundbeteende, uppskjutna beslut och langre saljprocesser. Trots det forbattrar vi mjukvarutillvaxten och resultatet
kvartal for kvartal under aret, och efter sommaren fortsatter den positiva utvecklingen i samtliga affarsomraden. Och som alltid vill vi
mer.

Samtidigt vaxer kravet pa digital suveranitet, och Europa vaknar nu pa allvar. Fragan om var data lagras tar for varje manad allt storre
plats i kunddialoger och upphandlingar, och det syns tydligt i vdra analyser av kundsamtal. P& en marknad dér vi konkurrerar med
amerikanska jattar ar var position som en av Europas ledande CRM-leveranttrer en verklig konkurrensfordel. Vi ar och har alltid varit
lokala och néra vara kunder: i sprak, support, kultur, organisation, regelefterlevnad och hantering av data.

| takt med att Al effektiviserar mjukvaruutvecklingen kommer skillnaderna i funktionalitet mellan olika I6sningar att bli mindre och
mindre 6ver tid. Da véljer kunderna i allt hogre grad att kdpa direkt fran kallan, frdn en kunnig partner som de kan hélla i handen hela
vagen och som forstar deras verksamhet och processer, inte bara tekniken och integrationerna. Det &r precis vad var position alltid
har byggt pa, och det har aldrig varit viktigare an nu. Som helhetsleverantor tar vi ansvar for hela kedjan - fran utveckling till support -



med erfarenhet fran tusentals kundrelationer och djup branschkunskap. Det skapar langsiktiga relationer och starka natverkseffekter,
bade fér oss och for vara kunder. Genom dren har vi lotsat vara kunder, forst genom en digitaliseringsresa och darefter en
moderniseringsresa. Nu ser vi det som vart ansvar att ta dem vidare in i nasta transformation: att géra kundhantering enklare och mer
automatiserat med hjalp av Al

Den positiva trenden fortsatter
Under aret forbattrar vi successivt bade ARR och lonsamheten, sé dven detta kvartal. Samtidigt fortsatter var tjiansteverksamhet Expert
Services att vaxa med god beldggning.

| Lime CRM, vart storsta affarsomrade, ar Tyskland fortsatt var mest expansiva och lovande marknad, och under kvartalet vinner vi
nya kunder inom energisektorn, senast Stadtwerke Wismar. | linje med var internationalisering vaxer aven fler marknader utanfor
Sverige. Inom medlemssegmentet valkomnar vi Dansk IT, och pa den finska marknaden far vi allt battre faste inom energivertikalen,
detta kvartal med Alva Sahkoéverkko. Pa var svenska hemmaplan samlar hostens Kraftsamling, vart aterkommande natverksevent for
kunder inom energibranschen, rekordmanga deltagare for tva dagar fyllda av erfarenhetsutbyte och produktnyheter. Vi ser dven att
allt fler CRM-kunder nu &r redo att effektivisera sina verksamheter med vara Al-agenter och under kvartalet lanserar vi Al Assist - en
instegsprodukt i form av en chatt som férenklar och effektiviserar vardagen direkt i den befintliga plattformen.

Lime Sportadmin ar sedan manga ar leverantor till 27 av 32 foreningar i Allsvenskan och Superettan, och under kvartalet tecknar vi
ett ligasamarbete med Ettan Fotboll, vilket 6ppnar upp for annu fler féreningssamarbeten. Under hdsten rullar vi dven ut nasta
generation av plattformen, for ett alltmer automatiserat foreningsliv och en mer internationellt gdngbar produkt.

I Lime Go far allt fler nya och befintliga kunder upp 6gonen for Lime Go Agentic, var nya plattform dar Al-agenter hjalper saljteam i det
dagliga arbetet. Vi har i dag ett flertal kunder som kor pa for fullt med betaversionen, och responsen ar mycket positiv. Det ar tidigt,
men jag har goda férhoppningar om en stark utveckling framover.

| Lime Connect hjélper vi kunderna att effektivisera sin kundkommunikation, och Al har ldnge varit en central del av I6sningen. Nu
lanserar vi aven Voice Agent, som dppnar en helt ny marknad fér oss: kundkommunikation inte bara i text, utan aven via telefon. Med
Al-drivna rostsamtal i plattformen kan kunderna automatisera kommunikationen i alla kanaler och leverera personlig, effektiv service
av hog kvalitet.

Sammantaget ar jag stolt dver att vi fortsatter i en positiv riktning. Samtidigt har vi arbete kvar for att goéra vara mindre affarsomraden
till de tillvaxtmotorer de ska vara. Som ett led i detta tillfér vi annu mer kraft i laget, med Lasse Loell i rollen som ny affarsomradeschef
for Lime Connect - en stark ledare med gedigen erfarenhet av att accelerera tillvaxt.

Med lokal expertis, kundunika losningar och ett europeiskt helhetserbjudande &r vi en langsiktig partner som kunderna vaxer och
utvecklas tillsammans med. Nu ger vi allt for en stark avslutning pa aret, tillsammans med hela laget och med full fart framat.

Kor Bara Kor, eller KBK, som vi sager pa Lime.

Tommas Davoust
Vd & koncernchef, Lime Technologies AB (publ)

Las hela rapporten i bifogad PDF

Inbjudan till webcast for presentation av Lime Technologies delarsrapport

Idag den 20 oktober kl. 09:30, halsas analytiker, investerare, media och 6vriga intresserade valkomna att delta i en webcast dar Limes
vd och koncernchef Tommas Davoust, och CFO Anders Hofvander, kommenterar den publicerade rapporten och svarar pa fragor.
Presentationen kommer att hallas pa engelska.

Presentationsmaterialet finns tillgangligt pa Limes hemsida for investerare.

Lank till webcasten finner ni har.

Legal disclaimer
Denna information dr sGdan som Lime Technologies AB (publ) dr skyldigt att offentliggéra enligt EU:s férordning om marknadsmissbruk.
Informationen ldmnades, genom ndmnda kontaktpersoners forsorg, for offentliggérande den 20 oktober 2026, kl. 07.50 CET.

Kontakter

¢ Anders Hofvander, CFO, Lime Technologies AB (publ), +46734384007, anders.hofvander@lime.tech
¢ Jennie Everhed, Head of Communications & Investor Relations, +46 (0)720 80 31 01, jennie.everhed@lime.tech
e Tommas Davoust, Vd och koncernchef, +46 (0)73 991 62 12, tommas.davoust@lime.tech
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Lime hjalper foretag att bygga battre kundrelationer genom anvandarvanliga och kraftfulla system. Vi utvecklar |6sningar for CRM,
arendehantering och Al-driven kommunikation, kombinerat med branschexpertis och dedikerad support. Grundat 1990 och har idag
12 kontor runtom i Europa. investors.lime-technologies.com
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